zamiast ,,od redakcji”

Merry crisis

Krgzg plotki, ze monobloki Mclntosha MC 601 sprzedajg sie

jak swieze buteczki, bo cena 53000 zt za 600 watow jest wrecz
okazyjna. Pewnie teraz odezwie sie chor osob, ktore zatamig rece
nad losem matki Polki, zarobkami nauczyciela czy ledwo
wigzgcego koniec z koncem doktoranta muzykologii.

Wszystkim z trudem do pierwszego wystarcza, a mimo to
Mcintosh jest bardzo zadowolony z wysokosci sprzedazy

swoich wzmacniaczy w Polsce.

Tymczasem wizyta na zapleczu firmy

i rozmowa z pracownikami prowadzi
do zupelnie innych wnioskéw. Oni na-
rzekaja, ale na to, ze nie wyrabiaja si¢ na
zakretach. Klienci zamawiajg, zawracajg
glowe i nie ma kim tego obrobic.

Inny przyklad: dystrybutor w druku za-
mowienia sie pomylil i zamiast wpisa¢ 3,
wstawil 6. Bylo niejasno okreslone, czy
kolumny za ponad 100000 z1 s3 traktowa-
ne jako sztuka czy jako para. Sprawa roz-
wigzala si¢ sama, bo przez dwa miesigce
poszly cztery pary i niewykluczone, ze do
Nowego Roku zabraknie.

Dalej: za namowa jednego z naszych
autoréw inny przedstawiciel high-endo-
wej marki zdecydowat si¢ na sprowadze-
nie odtwarzacza za blisko ¢wier¢ miliona
zlotych. Wiadomo: opiszemy, sprzet po-
dobno znakomity, ludzie si¢ zainteresujg
i moze znajdzie si¢ klient. Dzwoni wiec
rzeczony autor z pytaniem: ,Mozemy
wzigc? Slyszalem, ze juz dotarl”. ,Aaa, to
musze sprowadzi¢ drugi, bo tamten sie
sprzedal”

Serwis jednego z wiekszych graczy na
rynku ostatnio tez przestal dawac rade, bo
okolo 50 klockéw dziennie to ponad sily
kierownika, majacego pod soba kilkunastu
technikow.

»Nic sie nie sprzedaje” - stysze chyba od
poczatku swojej kariery recenzenta. Tym-
czasem szydlo wychodzi z worka przy oka-
zji, kiedy trzeba sobie ponarzekac ,,z innej
strony”. Test monitoréw z poprzedniego
wydania (,HFiM 12/2013”) wywolat fale
niezadowolenia i protestow przedstawicie-
li marek. Okazalo sie, ze wszystkie kolum-
ny zostaly zjechane, testy s3 niewystarcza-
jaco entuzjastyczne i generalnie szkodza,
zamiast pomagac. Inna sprawa, ze choc¢by
logika wskazuje, Ze jedli ktos przegral, to

Importerzy hi-fi narzekaja na catego.

kto$ inny musial wygraé. Tak si¢ dzieje
w sporcie albo w konkursach pieknosci.
W $wiecie ,,publicystyki sprzetowej” jest
inaczej. Zawsze WSZysCy przegrywaja,
a przynajmniej takie otrzymuje ,,recenzje”
w postaci telefonéw z pretensjami.

Jeden z ,pacjentéw specjalnej troski”
doprowadzit mnie do takiego zmeczenia
i rozdraznienia, ze zawetowalem nagrode
roku dla pewnego gramofonu. Uslyszatem
bowiem, ze test jest do niczego, a urzadze-
nie wypadlo stabo. Ja mu na to: nie masz
racji, przeczytaj, wypadlo bardzo dobrze,
tylko staramy sie pisa¢ z sensem, a nie
powiela¢ betkot z katalogéw, w dodatku
z bledami ortograficznymi i skladnio-
wymi. I tak w kétko przez trzy tygodnie.
W koncu przyszla pora na nominacje. Au-
tor wskazuje swoj typ, kolegium na podsta-
wie lektury testu popiera, a ja mysle sobie:
»Niel”. Skoro wypadlo stabo, to nagrode
wykre§lam. Bo przeciez wyjde na idiote,
a poza tym bede musial znéw wyjasniaé
znaczenie tekstu ,specjaliScie od pijaru’,
ktéry ma trudnos¢ ze zrozumieniem stowa
pisanego. Od tego jest pani od polskiego
w podstawdwce.

Inna rzecz, ze ludzie majg obecnie po-
wazny problem ze skumaniem czegokol-
wiek, co przerasta ztozonoscig proste zda-
nie z trzech wyrazéw. Tu juz konkretnie,
bo nie bylo szczepy. Stysze¢ od importera:
»Dzwonig klienci i méwia, ze ATC graja
ostro. Tak uwazasz?”. Odpowiadam spo-
kojnie: ,,Tak, ale przeczytaj, jaki jest kon-
tekst i co z tej ostro$ci wynika”

Nie uwierzycie Pafistwo, to chyba znak
Opatrznosci, ale w chwile po ,,Tak uwa-
zasz?” zadzwonit telefon i pracownik tejze
firmy zapytal, czy moge odda¢ juz jede-
nastki po tescie? Bo wlasnie wszystko sie
wyprzedalo na pniu i z calej dostawy zo-
staly im tylko te demowki.

Kolejna rozmowa na temat testu, ktory
to wsadzil néz w plecy wszystkim impor-
terom, brzmiata tak: ,, Po takim opisie to
juz nic nie sprzedam, a zamowitem 80 par
tych glo$nikéw”. Matko jedyna: 80 par mo-
nitoréw za wigcej niz 4000 zI? A podobno
ludzie kupuja tylko podlogdéwki, zwlaszcza
w tej cenie...

Ostatnio trwa na rynku festiwal cza-
rownic, co znaczy, ze dystrybutorzy jez-
dza do producentéw, zeby ich oczarowa¢
i wydrze¢ dotychczasowym kontrakt na
wylgcznosé. To juz nawet nie standardowy
proces podkladania sobie $win, ale sport
wyczynowy. Doslownie nie ma tygodnia,
zebym nie uslyszal o jakims$ ,przejeciu”
Kasy nikt nie ma, ale pierwszy ,stok” to
czasem nawet pot miliona zlotych. Sklepy
$cigaja si¢ w ekskluzywnych wykoncze-
niach, lokalizacjach w $cislych centrach
miast, a dystrybutorzy zmieniajg siedziby
na wieksze. Wszystko w czasie kryzysu.
Najwyrazniej branza szykuje si¢ na hosse.
Jesli nie, to po co te budynki i nowe marki
w ofercie?

Pewnie zauwazyliscie niezbyt mily wy-
dzwiek tego tekstu. Bo czlowiek jak glod-
ny, to zty. Podjechalem wlasnie do Ikei,
bo mi pekla deska do krojenia. Pomysla-
fem - zjem cos, klopsiki sg smaczne. A tu
w restauracji kolejka na ponad 100 osdb.
Jak zyje, czegos takiego nie widziatem.
Problem w tym, zZe miatem si¢ z kims spo-
tka¢, a nie ma gdzie usigs$¢. To kombinuje -
bede w okolicy Powazek, tam si¢ umowie.
Nie w Arkadii, skoro Ikea tak wyglada. To
moze w Klifie? To taki sklep, w ktérym
mozna sobie kupi¢ koszule juz od 500 zl,
a buty za nedzne dwa tysiaki. Podjezdzam
na parking — miejsc brak.

Wyglada na to, ze albo kryzys nie taki
straszny, albo nie zauwazytem, Ze razem ze
starym rokiem poszed! sobie precz.

Czego Panstwu i sobie zycze, a matki
Polki i doktorantéw muzykologii uprzej-
mie prosze o telefony z pretensjami juz po
2 stycznia. Redaktor tez czlowiek i odpo-
czynek mu si¢ nalezy jak psu zupa.

Maciej Stryjecki
PS. Wszystkie opisane zdarzenia s3
prawdziwe, a wszelkie podobienstwa do

konkretnych oséb i firm - przypadkowe.
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